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Agenda

Om Kjellerup Kommunikation

Praemis
De fire faser

Spgrgsmal?




“Steerkere relationer
gennem bedre
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“Glade kunder, der anbefaler os til andre
.~ —og kebere mere og oftere” _ *
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THIS IS FINE.










Behovs-aktivering
oor forskellen
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Det gode salg

PRODUCT FIT * RELATION

Nar behov mgder produkt ganget op
med en god relation, opstar magien.
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® Dem derkan ...

e Demdervil ...

® Dem der har tiden eller kan fa tiden ...
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BEHOVS-AKTIVERING
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AARSTIDERNE

umbraco
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1 | Fundamentet er afggrende 2 | Velg de rigtige mennesker 3 | Tren, tren, tren
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Tak for i dag SITRE |

lG I ’ . ‘
@ a

Jacob Lyhne Kje"erup i s Kjellerup Kommunikation
Traener medarbejdere og -ledere i at skabe gode relationer og give
sa god service, at deres kunder keber mere og anbefaler dem.

, Danmarl K i

Er der spgrgsmal?

Bl Copenhagen Business
* school

500+ forbindelser

“g 19 faslles forbindelser: Louise Kjellerup Roper, Mark Roper og 17 andre
e

Add mig pa Linkedin: @ (o)

Tjenesteudbyder
i %

Se alle detaljer

Jacob Lyhne Kjellerup

Lyt med pa:
Servicebrief g5




