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“Stærkere relationer
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“Glade kunder, der anbefaler os til andre 

– og købere mere og oftere”
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Kompetence-
trekanten









Behovs-aktivering 
gør forskellen



Det gode salg
PRODUCT FIT * RELATION

Når behov møder produkt ganget op 

med en god relation, opstår magien.

💙 = 

🤑



Hvem skal 
vi vælge?

● Dem der kan …

● Dem der vil … 

● Dem der har tiden eller kan få tiden … 



MINDSET



TRIGGERS



LYTTE



BEHOVS-AKTIVERING



Det dedikerede team



Træn, træn, trænVælg de rigtige mennesker

Tre nye ting, 
du skal tage med videre

1 2 3Fundamentet er afgørende





Er der spørgsmål?

Add mig på LinkedIn:

Jacob Lyhne Kjellerup

Lyt med på:

Servicebrief 🎶

Tak for i dag


